LINKEDIN AFFAIRES

Etablir son identité professionnelle, batir son réseau et chercher les opportunités

© kentoh

Mathieu Laferriere

Conseiller stratégique et formateur | Spécialiste Linkedin®



Mathieu Laferriere

Conseiller stratégique et formateur | Spécialiste Linkedin®

Premier formateur LinkedIn dans la francophonie
Auteur du livre en francais LinkedIn pour néophytes
Plus de 125 articles publiés sur LinkedIn
Parmi le Top 200 World LinkedIn Trainers

mathieulaferriere.com / coegi.ca

P.S. Je ne travaille pas pour Linkedin


http://mathieulaferriere.com
http://coegi.ca
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~25% SONT ACTIFS MENSUELLEMENT
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http://linkedin.com

® Introduction

 Linkedin et ses 3 piliers
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VOTRE CARRIERE EN 3 VOLETS




1- LE PROFIL LINKEDIN

Votre identité professionnelle numérique
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Le recruteur

1- Cherche
2- (Dis)Qualifie

3- Contacte
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LE PROFIL PARFAIT

Un mélange du passé, du présent et du futur —> pour pousser ses « cibles » a agir
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QUI VOUS CHERCHE ?

Travail préparatoire pour rédiger le profil

Besoins !

2-3 ans d'expérience, connaissances informatiques, . ..

Preoccupations !

Bilingue, déplacement, « fit » avec I'équipe...

Craintes ?

Distance, profil atypique, expérience, ...

Questions frequentes !

Mots-clés ¢

PMP Gestion de projet, Coordination, ...
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POURQUOI YVOUS?

Travail préparatoire pour rédiger le profil

Forces !

Différenciateurs !

Types de projet ?

Types de situation ?

Réalisations ?
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UNE BONNE PREMIERE IMPRESSION

3 éléments a optimiser pour étre trouvé, vu et reconnu

43 résultats affichés

2- Prénom, nom (et titre)

3- Intitulé (80-120 caractéres)

Dans les résultats = Glet
de recherche

du profil

Region de Montreal, Canada

Resume : ...digitalisation, le développement professionnel et evidemment...

6:“ 2 469 relations en commun

2- Prénom, nom (et titre)
1- Photo

du profil 3- Intitulé (80-120 caractéres)

Dans le fil de ls

nouvelles  présentement en train de mettre a jour toutes les vidéos de mon cours LinkedIn
en action suite au déploiement de la nouvelle interface. https://coegi.ca/lea

O Jaime & Commenter A Partager

2- Prénom, nom (et titre) e
1- Photo sss Al'instant

S [l 3- Intitulé (80- 120 caractéres)

PROPRIE TRINE

Dans les
groupes

Nouvelle interface LinkedIn

Lz nouvelleinterface est présentement en déploiement. Selon ce que j'ai entendu, LinkedIn aimerait
que tous les membres y aient accés d'ici la fin du mois de février, L avez-vous déja ?

J'aime Commenter
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UNE BONNE PREMIERE IMPRESSION

2 éléments supplémentaires pour se démarquer et susciter la curiosité

4- Photo d’arriere-plan

- Photo
du profil

ler
2- Prénom, nom (et titre)

3- Intitulé (80-120 caracteres)

Coegi
Région de Mantreal, Canada « + de 500 &

Se connecter

5- Resume (100-220 caracteres)

Voir plus ~
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A PROPOS DE LA PHOTO

O~

1.

2.

Conseils a suivre selon Linkedin
pour une photo professionnelle

Habillez-vous selon la profession ou le poste
gue vous désirez obtenir.

Assurez-vous gque la photo communique voire
personnalité et votre énergie propre.

. Soyez conscient de votre posture. Une bonne

posture démontrer la confiance et la
compeétence.

. Souriez et ayez un regard reposé et naturel.
. Choisissez une photo qui vous ressemble. Vous

désirez étre reconnu (surtout si vous avez un
nom commun comme « John Smith » ou si vous
écrivez votre nom différemment).
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CONTACT ET COORDONNEES

nkedin, développement professionnel ot entroprise we Je peus vous aider & micux cemprend e, a vous

L'essentiel

41 relations en commun

ithieu el

Mathieu Laferriers

outilleret aagir

Universite de Mo cal - ECO alveecnnique age I4q

=18

‘Message

Voir plus ~r

&

Contact et coordonnées

Profil de Mathieu
lirkedin.com/fin/mathieulzferriere

sites Web
meztrieulaferriere.com (Blog)

coegica |Site Wel ertreprise)

téléphone
514-830-3483 (Travail)

E-mail
mat.ate-riare@gmail.ccm

Twitter
m.atemiera
Anniversaire
T levrier
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UN RESUME BIEN CONSTRUIT

Mots-clés (étre trouvé) + facile a lire (étre qualifié)

Mzthieu | aferriere
LinkedIn, développement professionnel et entreprise w Je peux vous aider a mieux comprendre, a
vous outiller et a agir

mathicularcrmere.com
Kegion de Montreal, Canada « =~ de 500 &
| -Vous étes a la bonne place. Etre )
frouve
2 -Voici pourquol je suis le meilleur choix. E",e, ,
aualifie
Etre

3 - Prochaine étape 7
contacte
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UN RESUME BIEN CONSTRUIT

Mots-clés (étre trouvé) + facile a lire (étre qualifié)

in

Mzthizu | aferriere
LinkedIn, développement profession) Medfierlintrocuction

anglaie francaln
o ¥

Kegion

ig?

| -Vous étes a la bonne plac

2 -Voici pourquol je suis ler .

voosotiller 2rasgir

~elp freelancers, professionals and entrepreneurs level up with tco

3 - Prochaine étape spealst st e 2007

Puste atiue

ormation

Pheio

de preil

Mom

Latzrnere

Laforrde

Ic

fAJouterun anclen nom

unkedin. developpement professionnz| et entreprise s Je paux vaus 2ICEr 3 M Jx comprencre, a

sand skaliz | Jinkedin

Ajauter in ADIUWER | POSTE




UN PROFIL ENRICHI

Liens médias - images, présentation, vidéos, ...

Mathieu Laferrier
Linkedin, développement professionnel et entreprise » Je peux vous alderd mieux comprendre, 3
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Medias

cpontez un lienvors dos documente, desaras des wdons 8 das praésnatatiant axteracs.

Telecharger ‘ Lien vers le media \

Flchiers 2hanges

o - = e

Achetez "LinkedIn en / Participez a un / Teléchargez les

action" grenement! ebooks!

Abonnezr-vous!

@) Formets s e

odf, .ppt, .ppPs. .pptX, .pPSX, .pot,
.doc, .docx, .rtf, .odt,

.png, .gif, .jog, .jreg

Taille maximale des fichiers:

potx, .odp,

15 Mo

vous outllier er a agir

mathieulafermere.com
|

Jem'appelie

occuper les oo

pe eloppeur logiclel, ges naira de projet et coordonnataur de

Opeérations, Je Suls part 3 mon compte

Depuls 2007, 'aide mes clients - freelances, Entrepréneuyrs et egquipas - a miewx compre ndre 2ur
Situation, a banria conflance &t a s@r al'action. Me B priiiegies sont: 'entrep
intelligente et 53 digitalisation, |2 geveloppement prafessionnel et evidemmeant ["uttiisation de

Linkedin en Affalres

Mes partenalres pensent & mad 1o

une bonne lecture de

gue et ma facllite a vuigasiser

1dep

stormation gigitale

15 Sur la gestion du contexts

Sullds Teams"}

Je auls certihe Project M nagemant Professional (PMFP) et 4-D Syt

€1 des compartements au seln des equipes eterence: "Haw NAS

S INDIVIDUS

n du t1emps et des priontas

LINKEDIN

P Premier formateur francophone
P Plusde 125 artic | i
» Premier livre francophone “Linke uUr Neaphnyie
P Des milbers vablnalres, conférences &
» Lecoursenligne e plus complet surle web "Linkadin en action’

wr

Je suis regulierement clte / interviewe en tant qu'expert Linkedin

CONTACTEZ-MO! directemant S Vous avez besoin de mes SErvICes:

IMIRCoER

51 vous desirez moinviter, rmerct de iire cecl: hetp;//mathieuiafermere.com/vous-ajouter-sur-
Ilnkadin

Megdia |4) Sukvant )

- . .

Achetez "Linkedinen & Participez aun & Téléchargez les &
actlon” événement! ebooks!

Voir moins ~
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LESSENTIEL

'essentiel

O
m

X
en actian
B/

41 relations en commun
Mathieu et vous connaissez Luc Beaudoin,
Nathalie Doré et 39 autres personnes

Vous travaillez tous les deux chez MLE

(mathieulaferriere.com)
Mathieu a commenceé chez MLE
(mathieulaferriere.com) 2 ans avant vous

2 groupes en commun
Mathieu faites partie des groupes En action
et Franchise et Entrepreneurship

Vous deux avez étudié a Université de
Montréal - Ecole Polytechnique de

Montreal

Mathieu a commence ses études a Université
de Montréal - Ecole Polytechnique de
Montréal avant vous

Voir moins A
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Posts et activité de Mathieu
2900 abonnes

R R L L S .- ! .
! ’

Nouvelle fonctionnalité LinkedIn via Pulse - La ...

Mathieu Laferriere sur LinkedIn
13 septembre 2016

Voir 10 posts de plus

POSTS ET ACTIVITE

v Suivi

; Pour postuler, veuillez vous connecter ou
créer votre profil.

Mathieu aime cecl

| am not into social selling as such, so this
O doesn't mean more to me than just a pretty...
Mathieu aime un commentaire

3 Une image vaut mille maux!
' member

Voir toute 'activité
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LEXPERIENCE

Expéricnce -+
Titre de votre poste - les mots que les gens cherchent @
Coegi @

1013 - Aujourd’hiul « 4 ans « Region de Montreal, Canada

La description doit étre constituée de mots-clés résumant ce que vous faites ou avez fait. Utilisez

les mots que les gens chercheront, en anglais comme en frangais. La disposition doit étre pensée
pour permettre une lecture rapide et efficace. Privilégiez des phrases courtes.

Média (1)

Les médias servent a capter

I’attention, a illustrer vos
réalisations.

Yoir mains A
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LA FORMATION

Formation

Baccalaureat, Ingénierie

s Université de Montreéal - Ecole pelytechnique de Montréal
MTL
1995 - 1999

Meédia (1)

Les médias servent a capter

I’attention, a illustrer vos
réalisations.
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LES COMPETENCES

Competences et recommandations sélectionnées

Linkedin - 77 @ 0 Alla Kulchytska et 76 relations ont recommandé cette compétence
Strategic Planning © 33 @ ’ Marie-Eve Gauvreau et 32 relations ont recommandé cette compétence
Training = 55 @ G Alla Kulchytska et 54 relations ont recommandé cette compétence

Mathieu est aussi bon en...

Social Networking - 50 @ Project Management - 35 @ Social Media © 39 @

Coaching © 45 @ Marketing - 27 @ Human Resources - 20 @
Leadership Develo... - 12 @ Change Managem... - 1l @ Formation - 42 @
Planification strat... - 8 @ Gestion de projet -+ 20 @ Leadership * 1 @
Consulting - 2 @ Réseaux sociaux - 17 @ Communication @
Stratégie - | @ Entrepreneuriat - | @

Voir moins A~
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LES COMPETENCES

Compétences et recommandations selectionnées

Linkedin - 77 (+) 6 Alla Kulchytska et 76 relations ont recommandé cette campetence

Strategic Planning - 33 ,-";P\ Marie-Eve Gauvreau et 32 relations ont recommande cette
N competence

N , . . :
Training © 55 :\+",' ev Alla Kulchytska et 54 relations ont recommande cette competence

Voir 17 de plus ~
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LES RECOMMANDATIONS

Recommandations Solliciter une recommandation

Recues (24) Donnees (19)

?? J'ai suivi la formation en ligne LINKEDIN EN ACTION et j'en suis absolument ravie. Un courriel par semaine
avec des actions concrétes a poser afin d'optimiser notre profil et de connaitre tous les avantages a
utiliser ce réseau professionnel pour les entrepreneurs. Mathieu sait vulgariser les termes de maniére a ce
que ce soit facile a comprendre et rapide a mettre en place. Le suivi, chaque semaine, nous incite a passer
a l'action et a nous dépasser.Je recommande fortement Mathieu Laferriére pour tous vos besoins en
formation sur LinkedIn. Il est trés professionnel et accessible. Merci encore Mathieu.

Diane Hébert
‘ 100 Fautes - Réviseure linguistique P Passionnée des mots P Correction de texte et de sites Web b
Rédaction de texte
14 novembre 2015, Diane etait un client de Mathieu

?? Linkedin n'est plus un simple outil, mais bien un allié dans mon développement d'affaires, depuis que je
suis les precieux conseils de Mathieu Laferriére! Faisant preuve d'empathie et d'ecoute, Mathieu sait
parfaitement nous guider dans 'appropriation de LinkedIn, et au-dela. Ses questions nous aident a poser
notre stratégie. A l'aide d'un schéma qu'il construit en direct devant nos yeux sur notre écran, il nous
apporte des réponses pour que nous passions a |'action immédiatement. Je recommande vivement le
recours aux services precis et sur-mesure de Mathieu! Cliquez sur son cours 'Apprendre LinkedIn en
Action’, c'est le meilleur rapport qualité-prix qui existe!

2 Nathalie COUILLARD NOWAK
“# Co-fondatrice ImFusio » #CorporateHackers

» 26 octobre 2015, Nathalie etait un client de Mathieu

Voir 22 recommandations de plus
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LES REALISATIONS

Réalisaticns

G

(W

(w0

(a0

publications
Linkacin paur ngophytes

Voir plus de publications ~

organisations
PMI Montraal

Voir plus d’organisations ~

cours

CPSLeadersnip-Un accalérateur de dévelcppament (13 heures)

Voir plus de cours ~

langues
Frangais
Bilingue ou langue natale

Vo'r plus de langues

projets
Formation Hinked nen action

Voir plus de projets ~~

certifications
Preject Management Prolessional (PMP)

Voir plus de certifications v~
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ET PLUSIEURS AUTRES SECTIONS

Ajouter une nouvelle section au

profil

=

®

Parcours

Expérience professionnelle

Votre experience est souvent |a
partie [a plus lue de votre profil.

Formation

Votre profil sera vu 7 fois plus
souvent si vous y ajoutez une
ecole.

Expériences de bénévolat

Soulignez ce qui vous passionne
et vos opportunites de
bénevolat.

® ® O

¥

Compétences

Compeétences

Ajoutez les competences pour
lesquelles vous voulez etre
reconnule).

®

Realisations

Publications

Les membres avec des
publications sont 7 fols plus
susceptibles d'étre trouves par
une recherche.

Certifications

Les membres qui mentionnent
une certification sont 5 fois plus
VUS,

Cours

Plus d’opportunites s'ouvriront
a vous en ajoutant plus de
donnees sur votre parcours
professionnel.

Projets

Ajoutez des projets reussis pour
illustrer votre expérience dans
le secteur qui vous intéresse.,

® ® O O

P m
oV

Prix et distinctions

Affichez |a reconnaissance que
VOUS avez gagnee.

Brevets

Mettez en avant votre expertise
et votre esprit d'innovation.

Résultats d'examens

Voici un autre moyen d’afficher
vos accomplissements.

Langues

Montrez que vous étes un bon
candidat pour un poste, une
promotion ou une opportunite
a l'etranger.

Organisations

Affichez votre participation
aupres de causes qui comptent
pour vous

® ® ® 6
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DO YOU SPEAK ENGLISH?

Avoir un profil en plusieurs langues

Créer votre profil dans une autre langue X

Commencez par créer un profil dans une autre langue. Les traductions ne se font pas
zutomaticuament. Il vous faudra ajouter ou traduire votre propre contenu en modifiant votre
seconde langue plus ta-d.

Langue
Cholsir... v
Frénom Nom
anglais
Titre .
francais
anglais

Ajouter yna zutre

lanpue

] [

Creer un profil

La structure reste la méme (et vous gardez les contacts).

Vous pouvez modifier le texte selon la langue.




COMPAREZ-VOUS!

B Project Manager @  Montrzal, Canada traz ‘ Search ’
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o
(Q\|
o) Responderts from companies Includiag
o Project Manager salarles In Montreal, Canada Area
N 430 Ur kedin memkers shared this salary In the 25t 22 manths —
9 ' ‘ I“E- _ACAE St Ml
40}
= : :
() J S=eand compars merasalaries
—
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D
Q0 5] Similartitles
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"6 Median bese salary Median tatel compensatian
S senior Project Manager [CASE9K]
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(D) Range: CASS50K - CAS108K Renge: CASSCK - CAS114K Mardrey: |, Canaclis Arcsy
(%2}
‘O
Srogram Masager [CAALK]
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nformation Teck rology Project Manager
(CASTSK)
Martez | Canadz Area

et
=
0
©
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2
S
©

Operations Manager (CASTIR)
Mart-co !, Canade Mica

& Similar regions for tais role

Sroinct Manapar (CASAIK)
laranto, Larads Arsa

Sase salary range for 430 responses Project Manager (CAST1K)
Quede:, Canada

http://mathieulaferriere.com/linkedin-salary-salaire/




2- LE RESEAU

L’ensemble de vos contacts et de leurs réeseaux



Entreprlse‘2 ¢
L2 a N g
iy

e;-oncfalre‘ 3

°

BATIR ET
MAINTENIR
= SON RESEAU
SUR LINKEDIN
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LE RESEAU EST UN LEVIER

Batir des liens de confiance qui vous ouvriront des portes

Votre reseau LinkedIn, c’est 'ensemble
des relations dont vous avez accepte les
Invitations et vice versa...




© Tous droits réservés Mathieu Laferriere 2007-2017

LE RESEAU EST UN LEVIER

Batir des liens de confiance qui vous ouvriront des portes

... ainsi que leurs contacts
(niveau 2) et leur réseau
étendu (niveau 3)
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QUI PEUT MAIDER?

Dans mon réseau Linkedin actuel:

Pas encore dans mon réseau Linkedin, mais je les connais:

Des gens que je ne connals pas encore (mais je devrals):

Recommandations Projets Compétences
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BATIR SON RESEAU EN TOUT TEMPS

Ecoles Enireprises

~

Recherche

Q Advanced

Renconires

—

, B

R, Q 2 / %%
T -jfi: B ' -

{

e
&

," ASXc e PornTosr- Rooumahh 200
s IYTO/ 7 OB OODIN S COT

aw» -
Foa n
I* PeN0MAc AT e O Qrl ‘_“‘
e Fnipis e o pons
et i,
Hahuvlauras.
% " AW B
= Aol

Réseau

Groupes

292
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MAINTENIR SON RESEAU (ACTIF)

l &

e

d

Publier et notifier

iger

Mathieu Laferps

Wi

"a miels

Lz outllieraca

vues devote grohl

"
9

I
’ |
[ ¥ B R

v de vnkm nna

Communiquer

Small Eginess Loans - Flexihle Canadian Business Loans, Casy Application. Apply Online Teday! &

Partagez un artic.e, unc photo ou une nouvelic ]

B Rédiger un article - 6 brouitions

Sebastlen Doyer

Dircetnr of $207 ard 3usinms Develapmenr cher vediak Corprmation
2mrir

meass Medial Corporation -+ Suivre

I he Mediad expends its mualt-service zeteways portfolio vath he rew

Sentinel LO0 Fure S3C aa¢ Saatinegl Hiyoric SBC. The platform saf .. v rplus

O Jaime & Commenter & Partager

Ads You May Be Interesicd In

FZ Ressar:y Czizoase
FME Fortoio Uompanies. Exacutives {‘
Emaé: Subsarbe

Vi in CMIISE? Coni heeln
CIRIS heslps you save money ane lins e (' Xy
any £28 mantenancs depatimarn: s

, oot Company Seles
Try Frall Maknting ard reach 7
PRREHE ) dHT w3 oboniks wily

Teaskelisrs, Iy

Apropos Ass 27ance Clients 2
Conc tlors générales a7 condidentizl &~
Pablicite Solutior: grofessionnz .as ~

Plis

MH. mdin Corponation 22M7T
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REPARTIR SON EFFORT (80/20)

MAINTENIR

© Anatoly Maslennikov



3- LE PLAN D'ACTION

Voire stratégie planifiée et déclinée en plusieurs actions
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REPONDRE AUX INVITATIONS RECUES

Et demander plus d'informations avant d'accepter

Invitations recues (7)

Isabel

Gostion de projct | technologics,...

Tout perer

ccepter | Ignorer

QD 25 relations 2n cormmun

Philippe  Gérerles invitations

Ingénieur C2
Banjour, ca(

Répondr

4

Regues

QD 25 ~elations grrcomimun

Envoyees

Isabel
Gestion de prejot | technologics. maskcting ot opdrations
Accepter

Messape

Philippe

Inzenigur Comimercia,

Banjaur. cadre Commercial dans una 5511 de 1200 fersonnas 81 Hanoe  vos
interventions sur Linked!n cten particalier sur Sales Navigator sont

part culiérement intéressantes, a cet =ffet |'almerai pouveir suivre 2t/cu Accepter

erhanger survns Raflexians, Ben cardialernent .

Voirmains

Répondre 3 Philippe

lgnorer

lgnorer
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lustin T &> Partager le profil

Prime Minister of Canads | P
. : M+ se connecter

CFice of the PFnmz Ministzr of Cenada | cabmetdu premie
Sitawea Onid

InMail

Vair dans Sales Navig

ol Enregistrer au format PDF

Pj Signaler,Bloquer

PERSONNALISER SES INVITATIONS

Vous pouvez personnaliser cette invitation X

Les membres de Linkedin sont phus suscoptibles d'acceptor des mvations qui contronnent une note personnelic,

Envoyer maintenant

Ajouter unc note

Vous pouvez personnaliser cette invitation X

Ajouter un message sersonne| (facultatif) .

Ex : nous avons fait conna ssance lors de

00

Envoyer l'invitation maintenant

Annuler

Modeéles d’invitation personnalisée

» Intéréts communs ?

Bonjour Monsieur Trudeau,

Je suis présentement en train d'ajouter a mon réseau des
professionnels d'expérience en [domaine]. Votre profil est
ressorti dans mes recherches et j'aimerais vous inviter. Au
plaisir d'échanger, Mathieu

» Contact commun?

Bonjour Justin,

[Contact commun] m'a parlé récemment de vous - en
bien évidemment. e prends linitiative de vous inviter.
Sentez-vous a l'aise d'accepter ou non. Mathieu

» Rencontré par le passé?

Bonjour Justin,

Nous nous sommes croisés lors de [événement] cet
automne. J'ai pensé vous inviter pour rester en contact. Au
plaisir de se connditre davantage. Mathieu

» Embauche potentielle

Bonjour Monsieur Trudeau,

Je suis [Nom de l'entreprise] depuis un certain temps et
j'ai une grande admiration pour vos réalisations. |'aimerais
vous ajouter a mon réseau. Mathieu




ETRE MIS EN RELATION VIA LINKEDIN

Profiter de la confiance d'un contact commun

Nouveau ressage
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DEVELOPPER DES HABITUDES

Routine

C’est 'ensemble des actions que vous posez.
(Exemple: une visite du profil et une invitation)

Habitudes

Déclencheur
Ce qui initie la routine.
(Exemple: une visite de votre profil)
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Récompense

C’est le bénéfice qui suit la routine.
Exemple: la personne accepte I'invitation.
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MAINTENIR SON RESEAU (REACTIF)

30 LinkedIn Social Selling Triggers

Here are 30 social selling sales triggers to give you permission to reach out to a current
or future member of your network!

Profile viewed . Group post is liked

Invitation to ‘LinkIn’ . Group post is shared

Your invitation to ‘LinkIn‘ accepted . Group post is commented on

Contact’s job change . Group member makes a comment in a group
Contact gets promoted . You're endorsed for a skill

Contact’s birthday . Receive a recommendation

Contact’s work anniversary . You have an opportunity to ask for a recommendation

Contact is mentioned in the news from a contact

Contact updates something in their profile - . You are invited to join a LinkedIn group
photo, summary, etc. . A shared group member reaches out to you

£
2.
3.
4.
5.
6.
7.£
8.
9.

LinkedIn blog post is liked . You receive an InMail
LinkedIn blog post is shared . A contact’s contact likes a LinkedIn update post
Comment on your LinkedIn blog post . A contact’s contact comments on a LinkedIn update

LinkedIn update is liked post

LinkedIn update is shared A contact's contact shares a Linkedin update post

LinkedIn update is commented on . Your contact writes a LinkedIn blog post

LinkedIn's People You May Know feature presents a
contact which is connected to someone in your

network
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Plesse pass this infographic on to help build better
: : : : social selling throughout the worid!
MARKETING 1 | Social Media & Marketing Coaching Blog Reach ma @ GeiryMors with any questional
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PLAN D'ACTION

Planifier

Mesurer

Corriger

] Définir votre objectif
] Identifier et caractériser vos cibles

] Optimiser votre profil pour qu'il réponde & leurs besoins, préoccupations, ...

] Identifier les « supporters » de votre réseau
] Configurer vos paramétres
[] Sélectionner les tactiques qui vous inspirent

] Etablir des micro-objectifs hebdomadaires

] Créer un calendrier avec les actions & poser et surtout le suivre

] Agrandir votre réseau de facon réactive et proactive

] Répondre aux messages et nofifications

(] Chercher les opportunités et faire savoir que vous cherchez

] Maintenir les liens avec vos « supporters »

] Participer au succés des autres en aimant, commentant et partageant

] Voir I'évolution de vos statistiques
] Identifier ce qui fonctionne et ce qui ne fonctionne pas

] Eliminer ce qui ne semble pas fonctionner
] Réduire ce qui doit étre fait, mais ne semble pas contribuer & court terme
] Augmenter ce qui a un impact & court et moyen terme
(] Essayer de nouvelles tactiques ou approches



© Tous droits réservés Mathieu Laferriere 2007-2017

UTILISER UN CALENDRIER
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Votre identite est toujours presente
Votre reseau = vos objectifs

Chercher les declencheurs
pour maintenir le réseau




